
◆◇共催◇◆

協栄信用組合

営業力強化セミナー

貴社名 ご住所

連絡先担
当者部署

氏名

ご連絡先 TEL：
FAX：

Email:

参加者氏名(フルネーム) 部署・役職 ご年齢

１

２

●お申込み方法：Emailアドレス宛またはFAXで上記内容をご送付下さい。(裏面に申込先を記載)
●お申込み締切り：2024年4月15日(月)
ご記入いただきました個人情報は主催者、共催者でのみ共有し、セミナーに関わる案内・連絡調整、
サービスのご案内にのみに使用し適切に管理致します。

◆◇主催◇◆

小規模企業成長支援(株) 燕吉田支店
中小企業診断士 中村公哉事務所

営業力強化セミナー申込書

日時 ２０２４年４月１９日（金） １７：００～１９：００

会場 協栄信用組合 本店(裏面地図参照)

定員 ７０名(定員になり次第締め切り)

講師 中小企業診断士 中村 公哉
小規模企業成長支援(株) 代表取締役社長

内容

◆顧客訪問回数と売上伸び率の実例から
◆ランチェスター戦略で示す
－強者の戦略と弱者の戦略
－シェアの考え方

◆市場規模の求め方
◆組織的な営業とその管理方法
◆営業マン管理
－コーチングにより潜在意識を引き出す

参加費
無料

製造業・卸売業
向け

◆◇後援◇◆

燕商工会議所



◆会場アクセス

(会場)
協栄信用組合
本店

(住所)
〒959-1296
燕市東太田6984

このような疑問・ご要望はありませんか？
●営業のスキルを向上したい！
●ランチェスター戦略ってどう営業にいかせるの？
●営業マンの管理・育成について知りたい！

本セミナーは、企業経営者だけでなく、営業担当の方も役立
つセミナーです。営業活動に関する事例や、実例から、業務
に取り入れやすい内容となっております。

↓

吉
田
方
面

地図引用元：Microsoft Bing Maps

◆◇申込み・お問い合わせ先◇◆

小規模企業成長支援株式会社 燕吉田支店

TEL：0256 – 78 – 7753    FAX : 0256 – 78 – 7153

Email：yff96268@nifty.com

また、協栄信用組合の各営業店(下記)でも承っております。
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